
mese data giorno n.ore attività modulo titolo modulo

gennaio 20/01/20 lunedì 8 aula 1 Introduzione al percorso e team building

gennaio 23/01/20 giovedì 4 aula 2 Contesto socio economico e scenari del mercato del lavoro locale e 
settorialegennaio 24/01/20 venerdì 4 aula 2

gennaio 27/01/20 lunedì 4 aula 3 Il lavoro oggi: una lettura psico-sociale ed imprenditoriale

gennaio 30/01/20 giovedì 4 aula 3 Il lavoro oggi: una lettura psico-sociale ed imprenditoriale

gennaio 31/01/20 venerdì 8 aula 4 Organizzazione aziendale e ruolo organizzativo

febbraio 03/02/20 lunedì 8 aula 5 Elementi di marketing applicato e psicologia dei consumi

febbraio 06/02/20 giovedì 8 lab 5 Elementi di marketing applicato e psicologia dei consumi

febbraio 07/02/20 venerdì 4 lab 5 Elementi di marketing applicato e psicologia dei consumi

febbraio 10/02/20 lunedì 8 lab 6 L’integrazione fra il marketing tradizionale e il «WEB Marketing»

febbraio 13/02/20 giovedì 8 lab 6 L’integrazione fra il marketing tradizionale e il «WEB Marketing»

febbraio 14/02/20 venerdì 4 lab 5 Elementi di marketing applicato e psicologia dei consumi

febbraio 17/02/20 lunedì 8 aula 6 L’integrazione fra il marketing tradizionale e il «WEB Marketing»

febbraio 20/02/20 giovedì 8 aula 7 Il processo di vendita: attori e flussi

febbraio 21/02/20 venerdì 4 lab 7 Il processo di vendita: attori e flussi

febbraio 24/02/20 lunedì 8 lab 7 Il processo di vendita: attori e flussi

febbraio 27/02/20 giovedì 8 aula 8 Le tecniche di problem solving e il lavoro di gruppo

febbraio 28/02/20 venerdì 4 lab 7 Il processo di vendita: attori e flussi

marzo 02/03/20 lunedì 8 lab 8 Le tecniche di problem solving e il lavoro di gruppo

marzo 05/03/20 giovedì 8 aula 9 Tecniche di vendita

marzo 06/03/20 venerdì 4 lab 9 Tecniche di vendita

marzo 16/03/20 lunedì 8 aula 9 Tecniche di vendita

marzo 19/03/20 giovedì 8 lab 9 Tecniche di vendita
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marzo 20/03/20 venerdì 4 lab 9 Tecniche di vendita

marzo 23/03/20 lunedì 8 aula 10 Customer Orientation & Customer Care

marzo 26/03/20 giovedì 8 lab 10 Customer Orientation & Customer Care

marzo 30/03/20 lunedì 8 lab 10 Customer Orientation & Customer Care

aprile 02/04/20 giovedì 8 aula 11 I principi del modello LEAN

aprile 03/04/20 venerdì 4 lab 12 Operazioni di cassa e principi di contabilità

aprile 06/04/20 lunedì 8 aula 12 Operazioni di cassa e principi di contabilità

aprile 09/04/20 giovedì 8 aula 11 I principi del modello LEAN

aprile 10/04/20 venerdì 4 lab 12 Operazioni di cassa e principi di contabilità

aprile 20/04/20 lunedì 8 aula 13 Previdenza sociale e contrattualistica

aprile 23/04/20 giovedì 8 aula 14 Sicurezza sul lavoro

aprile 24/04/20 venerdì 4 aula 15 Sistemi  digitali/gestionali a supporto delle attività commerciale

aprile 27/04/20 lunedì 8 lab 15 Sistemi  digitali/gestionali a supporto delle attività commerciale

aprile 30/04/20 giovedì 8 lab 15 Sistemi  digitali/gestionali a supporto delle attività commerciale

maggio 04/05/20 lunedì 8 lab 15 Sistemi  digitali/gestionali a supporto delle attività commerciale

maggio 07/05/20 giovedì 8 aula 16 Gestione giacenze del magazzino

maggio 08/05/20 venerdì 4 aula 15 Sistemi  digitali/gestionali a supporto delle attività commerciale

maggio 11/05/20 lunedì 8 lab 16 Gestione giacenze del magazzino

maggio 14/05/20 giovedì 8 aula 17 Orientamento e ricerca attiva del lavoro

maggio 15/05/20 venerdì 4 aula 18 Preparazione Project Work

luglio 02/07/20 giovedì 8 aula 17
Workshop di chiusura

luglio 03/07/20 venerdì 8 aula 18
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